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Das Maximum herausholen
Turn a side hustle into a business

Aus einem Nebenverdienst wird ein Business, wenn zwei Dinge stimmen: die Zahlen und der

Aufwand pro Artikel. In dieser Lektion holst du das letzte Prozent heraus — bessere Marge,

saubere Buchhaltung und ein Workflow, der auch ohne dich läuft.

S.1 Verstehen

1 Zahlen entscheiden

Erst wenn du Marge, Tempo und Gewinn kennst, triffst du gute Entscheidungen — statt im Nebel zu kaufen.

2 Deine 3 Kern-KPIs

Marge (lohnt sich's?), Durchverkaufsrate (wie schnell?), Gewinn pro Stunde (wie effizient?).

3 Diese Aufgaben kommen ständig wieder

Listen, Bestand syncen, Preise anpassen, Nachrichten & Preisvorschläge, Versandlabels, Buchhaltung.

4 Manuell oder automatisiert

Jede dieser Aufgaben machst du entweder von Hand (frisst Zeit) oder du automatisierst sie. Genau hier

entscheidet sich, ob du skalierst.

PROFI-TIPP

Gewinn pro Stunde ist die ehrlichste Kennzahl. Skalieren heißt nicht „mehr arbeiten", sondern: gleicher

(oder mehr) Gewinn bei weniger Stunden. Alles, was wiederkehrt, ist ein Kandidat zum Automatisieren.
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S.2 Deine Monats-Routine

VON HAND VS. AUTOMATISIERT — WO DEINE ZEIT HINGEHT

Aufgabe Von Hand Automatisiert

Auf 2 Plattformen listen Jeden Artikel 2× tippen 1× erfassen, KI listet beide

Bestand syncen Manuell abgleichen Läuft im Hintergrund

Preise senken Artikel für Artikel Regel greift automatisch

Buchhaltung Belege sammeln & tippen Auf Knopfdruck

1
Zahlen erfassen
Umsatz, Kosten und Verkäufe des Monats zusammentragen

2
KPIs berechnen
Marge, Durchverkaufsrate und Gewinn pro Stunde

3
Ladenhüter aussortieren
Was liegt über 60 Tage? Totes Kapital sichtbar machen

4
Preise anpassen
Senken wo nötig, Ladenhüter wieder in Bewegung bringen

5
Buchhaltung & Belege
Einnahmen/Ausgaben ablegen — jederzeit steuer-ready

6
Wiederkehrendes automatisieren
Listen, Sync, Preise & Labels — der eigentliche Skalierungs-Hebel
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S.3 Vorlagen zum Umsetzen

KPI-DASHBOARD — MONAT FÜR MONAT EINTRAGEN

Monat Umsatz Kosten Gewinn Marge % Stück Gewinn/Std

STEUER-BASICS — CHECKLISTE FÜR RESELLER

Alle Belege (Einkauf + Verkauf) gesammelt & archiviert

Einnahmen & Ausgaben monatlich erfasst

Kleinunternehmer-Umsatzgrenze im Blick behalten

Gewinn für die Steuererklärung dokumentiert

Rücklage für Steuern gebildet (nicht alles ausgeben)

Keine Steuerberatung — im Zweifel einen Steuerberater fragen. Regelungen unterscheiden sich je nach Land und Situation.

i
Belege, KPIs und Preisanpassung kosten von Hand jeden Monat Stunden. Genau diese wiederkehrende

Arbeit lässt sich automatisieren — damit du an deinem Business arbeitest, nicht darin.
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