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Deine Nische finden
Find a niche that actually sells

Eine Nische schlägt „alles verkaufen". Sie macht dein Sourcing schneller, deine Listings

wiedererkennbar — und du lernst genau einen Markt richtig kennen. Der Schlüssel: erst die

Nachfrage prüfen, dann einkaufen.

S.1 Verstehen

1 Warum überhaupt eine Nische?

Schnelleres Sourcing, Wiedererkennung, Stammkäufer. Du wirst zum Spezialisten statt Bauchladen.

2 Vier Arten von Nischen

Nach Marke, Kategorie, Zielgruppe oder Preissegment. Kombiniere, was zu dir passt.

3 Der Nachfrage-Trick auf Vinted

Such deine Nische und like gezielt mehrere gute Listings. Vinted meldet dir, wenn ein geliktes Teil verkauft

wird — so siehst du, was sich verkauft, zu welchem Preis und wie oft.

4 Achtung: nur gute Listings liken

Verkauft sich ein schlechtes Listing nicht, liegt das am Listing — nicht an der Nische. Sonst verwirfst du eine

gute Nische aus dem falschen Grund.

5 Gegencheck auf eBay

Filter „Verkaufte Artikel" zeigt echte erzielte Preise und das Verkaufstempo.

PROFI-TIPP

Viele gelikte Teile, die sich schnell verkaufen = echte Nachfrage. Bewegt sich trotz guter Listings nichts =

Finger weg, egal wie sehr dir die Nische gefällt.
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S.2 Nische finden in 4 Schritten

SO GEHT DER VINTED-CHECK KONKRET

Suchbegriff eingeben → nach Marke/Größe/Zustand filtern → 10–15 gute Listings liken → ein paar Tage

beobachten, welche verkauft gemeldet werden. Das ist dein echter Nachfrage-Beweis, kein Bauchgefühl.

i
Hast du eine Nische bestätigt, willst du sie schnell befüllen. Je mehr Artikel, desto wichtiger wird ein

effizienter Listing-Weg — dazu mehr in Lektion 05.

1

Ideen sammeln

Eigene Stärken,
bekannte Marken

2

Nachfrage checken

Vinted-Likes +
eBay „verkauft"

3

Marge prüfen

Konkurrenz &
Einkaufspreis

4

Testen

Mit 10 Artikeln
starten
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S.3 Vorlage: Nischen-Bewertung

Trag deine Ideen ein und vergib pro Spalte 1–5 Punkte. Die höchste Summe gewinnt — so entscheidest du mit

Zahlen statt Gefühl.

Nische Nachfrage 1–5 Ø Preis Marge 1–5
Beschaffbar

1–5
Summe

SO LIEST DU DAS ERGEBNIS

13–15 Punkte: Starke Nische — Test mit 10 Artikeln starten.

9–12 Punkte: Solide — beobachten und einen kleinen Test wagen.

unter 9 Punkten: Lieber weitersuchen, das wird zäh.

i
Tipp: Bewerte mindestens 3–4 Nischen nebeneinander. Im direkten Vergleich siehst du sofort, wo sich der

Aufwand am meisten lohnt.
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